
VENTAS EN ESPAÑOL
UN TALLER PARA PEQUEÑAS Y MEDIANAS EMPRESAS

 

Las pequeñas y medianas empresas (PYMES) no pueden
permitirse el lujo de destinar grandes cantidades de dinero en
entrenamiento al personal de venta.  Específicamente cuando se
vende a otras empresas.  ¿Qué pueden hacer para mejorar sus
resultados?  

La respuesta es sencilla: debemos seguir invirtiendo en el
desarrollo del personal para crecer el negocio. Tenemos que
nutrirnos de las ideas y tácticas que emplean las grandes
compañías para promover y vender sus productos y adaptarlas a
las capacidades de nuestra pequeña empresa.  

El taller será dirigido por el profesor Rafael Soltero Venegas, del
Departamento de Mercadeo y Logística de la Escuela de
Negocios de FIU.
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VISITA EL ENLACE PARA INSCRIBIRTE:
GO.FIU.EDU/TALLER
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